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Ademas, exploraremos  estrategias

‘ ‘ ‘ v Y Y efectivas que han demostrado ser

exitosas en el ambito de la entrega de

/\ i U, Ultima milla y desglosaremos el ciclo de

| venta, desde la identificacion de

oportunidades hasta la fidelizaciéon del
cliente.

Encuesta de Satisfaccion

Durante esta formacion, exploraremos a
fondo los aspectos fundamentales,
fases y técnicas esenciales para llevar a
cabo una venta efectiva. Nos
sumergiremos en el fascinante mundo
del poder de la persuasion y como este
elemento clave puede influir
significativamente en la toma de
decisiones de nuestros clientes.

Cuestionario de evaluacion

Esta formacion no solo fortalecera las
habilidades comerciales de nuestros
lideres, sino que también contribuira a
elevar la calidad y eficacia de nuestras
operaciones de reparto. Estamos
comprometidos a brindar un servicio
excepcional, y la comprensiéon profunda

Sesidn de la formacion de la psicologia en las ventas es
fundamental para alcanzar ese objetivo.

Abordaremos el proceso de venta desde
una perspectiva estratégica,
desentrafiando como se lleva a cabo un
sélido plan de marketing adaptado a las Sales Strategy

dinamicas de la  ditima  milla.
Analizaremos los factores motivantes
que impulsan la adquisicion de nuestros
servicios, proporcionando a los lideres
de la flota una comprensién profunda
de las motivaciones de los clientes en
este contexto especifico.
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