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deliver
NOMBRE DEL Implementacion de manuales de 2Go.
PROYECTO
ACTIVIDAD Psicologia de las ventas “Normas basicas de un buen vendedor”
OBIJETIVO Conocer y tener una visidn global del proceso de venta.
LUGAR Y HORA DE 28 de noviembre de 2023 a las 11 am via meet
APLICACION
PARTICIPANTES Ecosistema de 2Go
TIEMPO DE 45 min.
APLICACION
DESCRIPCION

ACTIVIDAD INICIAL TIEMPO

e Eljuegointerno de las ventas. 15 min

e Metas de una venta

e (iPor qué compra la gente?
ACTIVIDAD CENTRAL TIEMPO

e Ventas creativas. 15 min

e Consigue mas citas.

e El poder de la sugestion.
ACTIVIDAD DE CIERRE TIEMPO

e Como hacer la venta. 15min

e Diez claves para el éxito de las ventas.

e Actividad de cierre.

RECURSOS

CANTIDAD DESCRIPCION
Audiovisuales. Computadores, Proyector, sonido.

OBSERVACIONES: Se anexara al finalizar de este mddulo un documento con los pasos para

retransmitir la informacién al grupo.

ANEXO

LINK DE ACCESO A LA ACTIVIDAD: https://meet.google.com/tad-uwmp-ayx
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